& Que vos tissus luxe sont tout
Vous gagnez 35 fr. sur un jeu fil & fil retors, et garantis
de housses de basse qqalh‘, grand teint, qu'ils se lavent
qui vous est proposé par ailleurs.
Nos housses luxe, les plus
faciles @ vendre, vous rap-

portent 200 fr. Choisissez.

Faire cadeau d'un JEU DE(: \
HOUSSES & un client! \
Parce QUE : Si vous ne le lyil\
aviez pas offert gratuitem% )
le client vous aurait acheté'ce
jeu de housses. \\\

comme un mouchoir et ne
re t jamais!
Alors, vous, pouvez étre certain

de vo mmande. Ce sera
un jeu dehousses luxe Sarton.
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W\ .sans concurrence ; tout fil & fil
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« Le Client n'apprécie pas la \\j v

Si vous d huz faire plaisir & un qualité d'untissu, le soin d'une
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acheteur, donnez-lui un objet
qu'il '&'urait pas eu l'idée
d,x’v& commander : une
{ }@) verture, par exemple.

confection ».
En effet, c'est presque toujours
la femme qui pense &
mettre des housses dans

La moins chére : RECLAME :
créée pour les clients qui envi-
sagent surtout I'argument prix.
Fait néanmoins un bon usage.
DEMI-LUXE : Mémes caracté-

la voiture. Pl 2 g
ristiques et mémes garanties

que pour la qualité luxe, mais
en tissu un peu plus léger.
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Qu'en matiére de tissus, le bol@)
marché est toujours trop cher.
Qu'une housse est faite \p

étre lavée. _ \)
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Nous nous permettons de vous
rappeler que nous fournissons
et fabriquons : ¢« Tout pour la
construction et 'équipement de
la carrosserie ». Nous attirons
spécialement votre attention
sur nos MALLES, MALLETTES

0 et TOIT DECOUVRABLE
3 « CELER » et la GLACE DE
J SECURITE « BUFLEX ».
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Faire cadeau d'un JEU DE
HOUSSES a un client!
Parce QUE : Si vous ne le lui
aviez pas offert gratuitement,
le client vous aurait acheté ce

jeu de housses. N
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Si vous dés’(é’z faire plaisir a un
uchefeur(.\ébnnez-lui un objet
qu'il n&g”\i‘rait pas eu l'idée
de vous commander : une
c\égverfure, par exemple.
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Que, parmi tous les accessoires,
la housse est celui qui doit
vous laisser le plus gros !

bénéfice.
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Vous gagnez 35 fr. sur un jeu
de housses de basse qualité,
quivous est proposé par ailleurs.
Nos housses luxe, les plus
faciles @ vendre, vous rap-
portent 200 fr. Choisissez.

« Le Client 'i‘ pprecue pas la

qualité d’ un tissu, lesoind'une
$ fection ».

En effe:&“esf presque toujours

la femme qui pense &
mettre des housses dans
i) la voiture.
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Qu’en matiére de tissus, le bon

marché esttoujours trop cher.

Qu'une housse est faite pour
étre lavée.
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Que vos tissus luxe sont tout
fil a fil retors, et garantis
grand teint, qu'ils se lavent
comme un mouchoir et ne
retrécissent jamais!
Alors, vous pouvez étre certain
de votre commande. Cq}era ‘
un jeu de housses que§qr&pn.
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La plus belle : E quullfé
sans concurrer ; tout fil & fil
retors, garanfg grand teint, et
i cissable.
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La moins elx : RECLAME :

créée pourles clients qui envi-

sagent surtout I'argument prix.

Fait néanmoins un bon usage.

DEMI-LUXE : Mémes caracté-

ris cques et mémes garanties
/(due pour la qualité luxe, mais
‘X()en tissu un peu plus léger.

Nous nous permettons de vous
rappeler que nous fournissons
et fabriquons : « Tout pour la
construction et I'équipement de
la carrosserie ». Nous attirons
spécialement votre attention
sur nos MALLES, MALLETTES
et TOIT DECOUVRABLE
« CELER » et la GLACE DE
SECURITE « BUFLEX ».
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UNE FAUTE: OFFRIR GRATUITEMENT
UNE HOUSSE A\ UN CLIENT

C’EST LA FEMME QUI CHOISIT LA HOUSSE
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